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Organisatie van een brandhoutverkoop

- Hoe pak je dat aan? -


1. Inleiding

Veel Vlamingen willen in hun vrije tijd in het bos werken. Vaak jeuken de handen zo hard, en is elementaire ecologische kennis zo miniem, dat men vreemde en in bosbouwkundig opzicht soms minder zinvolle bezigheden ontwikkelt: uithakken van varens, oprijven van dennennaalden, verspanen van takken... Door de contacten met de bosgroepen maken deze mensen kennis met de elementaire bosbouwkennis en leren ze hun energie te besteden aan werkzaamheden die veel nuttiger zijn voor het bos en de omgeving (bv. het bestrijden van agressieve exoten als Amerikaanse vogelkers, Amerikaanse eik,... ). Diverse bosgroepen tonen aan dat zelfs indien men vanaf nul begint, er op korte termijn een circuit van hobbyisten uit te bouwen is. 

Ook bij de bestuurders van bosgroepen zien we dit fenomeen. Een aantal bestuurders wil naast het vergaderen, ook echt ‘den bos in’. Verschillende bestuurders reageerden heel positief op het artikeltje op de webstek van de bosgroepen over de brandhoutverkoop die georganiseerd werd door bestuurders Jan Milis en Mon Geyskens. De commentaar was duidelijk: dat willen wij ook doen! 

Een belangrijk gegeven is dat het grootste deel van dit doelpubliek zelf geen bos heeft. Ze zullen meestal aan de slag gaan in een bos van iemand die ze persoonlijk niet kennen. 

In 2006 zijn er enkele praktische oefeningen gedaan: één in bosgroep Houtland, één in bosgroep Dijle-Geteland, en eentje in bosgroep Limburgse Duinen. Verslagen van de eerste 2 verkopen zijn terug te vinden op de website van de bosgroepen.

In Malle heeft een experimentje plaatsgevonden met het inzetten van hobbyisten bij bestrijding van Amerikaanse vogelkers. 

2. Even definiëren 

- Hierna zal het vooral gaan over hobbyisten die bomen op stam kopen, en tot brandhout willen opwerken. Een enkele keer zal het hobbycircuit hout voor andere toepassingen vragen: houtdraaiers, timmerlui, bogenmakers,... Dit gaat over kleine volumes, die in vergelijking met de volumes brandhout verwaarloosbaar zijn. Daarom wordt er hierna niet verder op ingegaan.


- Deze verkoopsmethode kadert binnen de principes van duurzaam bosbeheer; ergens moet er binnen de beheerdoelstellingen gekapt of gesnoeid worden, met oogstbaar hout als bijproduct. Een brandhoutverkoop wordt niet georganiseerd met als belangrijkste bedoeling geld op te brengen. Het beste voorbeeld van dit principe is ondersteuning door hobbyisten bij de inperking van agressieve exoten. Regelmatig zal de bosgroep geconfronteerd worden met potentieel brandhout buiten de bossfeer (tuinen,…). Dit behoort echter niet tot de kerntaak van de bosgroepen en wordt hier dan ook niet verder besproken. 


- Het doelpubliek van een brandhoutverkoop zijn amateur-bosexploitanten. De samenstelling van loten, de wijze van aanbieden, de verkoop, de controle achteraf... zal toegesneden zijn op dit publiek.

- Een groot voordeel van het inzetten van hobbyisten, is dat ze maatwerk kunnen leveren. 


- Dit circuit is perfect complementair aan het industriële circuit.

3. De hobbyisten 

Er zijn (om historische redenen) regio’s met een goed uitgebouwd netwerk van amateur-bosexploitanten, en er zijn regio’s waar dit fenomeen nauwelijks bestaat. Het is zeker zo dat in het geval van dure brandstofprijzen er een instroom is van nieuwe kandidaten. Algemeen kan gesteld worden dat de deskundigheid van deze mensen gemiddeld genomen erg matig is. Jaarlijks zijn er dan ook kleine en grote ongevallen. Indien de bosgroepen wensen om een circuit op te bouwen, dan hebben ze zeker een rol te spelen om goede voorlichting te verstrekken. Niet alleen op bosbouwkundig vlak, maar zeker ook op het vlak van persoonlijke beschermingsmiddelen. Op dat vlak is nog veel werk aan de winkel. 

4. Aard van de houtloten

4.1 De grootte van de loten 


Het belangrijkste gegeven, is de grootte van de loten. In tegenstelling tot de industriële kopers, is er geen ondergrens qua volume, of verspreiding van de loten. In het geval van industriële loten is er een ondergrens. 25 m3 is in industrieel opzicht een heel kleine partij. Zulk lot is industrieel enkel verkoopbaar indien exploitanten in de buurt bezig zijn. In het geval van hobbyisten is er nauwelijks een ondergrens. Ervaring leert dat bosgroepen vaak geconfronteerd worden met erg kleine lotjes. Klassiek is het voorbeeld (buiten de bossfeer) van de boom in de tuin die moet opgeruimd worden. Indien die door professionele mensen tegen uurloon moet weggehaald worden, is dat een dure aangelegenheid. In een aantal gevallen kunnen amateurs zo’n boom opruimen voor het hout.

4.2 De ruimtelijke spreiding van de loten

In het geval van industriële loten, moeten bepaalde volumes hout gegroepeerd aangeboden worden. Heel kleine partijen die onderling verspreid liggen, zijn zeer oninteressant (wegens dure verplaatsingskosten). In het hobbycircuit stelt zich dit probleem niet.

4.3 Moeilijkheid van exploitatie

Machinale houtoogst is voor industriële loten hoe langer hoe meer de regel. Deze oogstmethode stelt eisen aan de bereikbaarheid van de loten. Hobbyisten zijn veel soepeler. Ze kunnen zelfs per kruiwagen bepaalde volumes hout aan de weg brengen. 

4.4 Houtsoort 

De industrie wil niet te veel variatie van houtsoorten binnen een bepaald houtlot. Voor de hobbyisten is dit veel minder van belang.

4.5 Opruimwerken 

Hobbyisten kunnen ingezet worden bij het opruimen van takhout na een exploitatie. Dit kan bij gewone exploitaties in den, maar ook na eindkappingen van populier (verkoop Bosgroep Dijle-Geteland). 

Er zijn veel regionale verschillen. Rond de Vlaams-Brabantse domeinbossen is er een circuit van amateurs die takhout van eik en beuk verwerken. De industrie exploiteert de stammen, amateurs verwerken het kruinhout. Dit is een heel specifiek, plaatselijk gebruik. Er dient wel opgemerkt te worden dat ‘opruimen van kruinhout’ in veel gevallen een bosbouwkundig zinloze bezigheid is. Dit kruinhout heeft een ecologische functie. 

Er mag zeker ook niet vergeten worden dat indien hobbyisten het bos in trekken, ze vaak kleine tractoren met kar gebruiken. Er dienen zeker afspraken gemaakt te worden over hoe deze mogen ingezet worden. De bodemschade door deze machines wordt vaak onderschat. 

5. Beperkingen van het hobbycircuit

- Zware bomen op stam zijn niet interessant voor de hobbyist. Vooreerst zijn deze bomen voor de amateur gewoonlijk te zwaar om te vellen. Opruimen van takhout van zware bomen gebeurt wel eens. Kruinhout van populieren is gegeerd bij mensen met speksteen- en tegelkachels (droogt snel, en geeft in de kachel snel hevige hitte).

- Afhankelijk van de uitbouw van een circuit, kan in een bepaalde regio jaarlijks een bepaald volume afgezet worden. Hier is duidelijk een bovengrens. Deze varieert in de tijd. In perioden met dure brandstofprijzen verhoogt de bovengrens, door instroom van nieuwe geïnteresseerden. Indien er te weinig hout aangeboden wordt, gaan liefhebbers zotte prijzen bieden. Dit lijkt interessant, maar is het niet. Er ontstaat onvrede, en eventueel minder goede exploitaties achteraf (houtdiefstal om de prijs goed te maken!). Een te groot aanbod gaat mogelijk ‘prutsers’ aantrekken, die mogelijk ook slecht werk leveren.. 

- In een aantal gevallen zijn bomen moeilijk te vellen. Deze mogen om veiligheidsredenen niet aan amateurs aangeboden worden. Als de energie duur is, is er steeds een nieuwe instroom van liefhebbers, en meestal hebben ze geen ervaring. Bovendien leiden ze nogal eens aan zelfoverschatting. Dit geeft zeer gevaarlijke situaties. Hier dient zeker op gelet te worden. 

Alle eerder genoemde parameters bepalen mee de prijs van de houtloten. Niet uit het oog verliezen, dat er vooral een bosbouwkundige meerwaarde moet gerealiseerd worden, en dat er niet blind ‘op de hoogste prijs’ gejaagd wordt. Ervaring leert dat dit fout gaat

6. Wijze van verkoop

Alle denkbare verkoopsmethoden zijn mogelijk: uit de hand, per op- of afbod, met inschrijvingen... In regio’s met een uitgebouwd brandhoutcircuit, is er gewoonlijk jaarlijks een grote, gezamenlijke verkoop. Hier wordt dan per op- of afbod verkocht. Deze verkoop wordt via de pers bekendgemaakt. Ervaring echter leert, dat er soms kleine partijen hout beschikbaar komen, die dringend moeten geruimd worden. Voor zulke partijen is het aangewezen dat ze snel, onderhands aangeboden worden. 

Een belangrijke meerwaarde is dat er heel specifieke verkoopvoorwaarden kunnen opgelegd worden. Vaak gaat het om heel gevoelige exploitaties. Dit kunnen zware dennen zijn waar in de onderetage veel verjonging voorkomt, moeilijk toegankelijke bomen... Zulke partijen worden ook best onderhands verkocht. Op den duur zijn er liefhebbers bekend die zeer deskundig kunnen werken. Zulke loten gaan bij voorkeur naar zulke specialisten. Dit heeft als effect dat personen die perfect werk leveren, ook beloond worden. Zo wordt er een zekere druk gezet op het circuit om zo goed mogelijk te werken (zie verkoop Ravelskamp te Turnhout).

7. De ‘openbare’ verkoop

Het betreft hier een verkoop die via de pers bekendgemaakt is, en waar per op- of afbod loten verkocht worden. Dit is de belangrijkste verkoop, omdat een belangrijk volume aan relatief veel mensen verkocht wordt. Dit vraagt een grondige voorbereiding:


- selecteren van de houtpartijen

- te velde aanduiden van de loten

- kuberen van de loten

- opmaak van de catalogus

- bekendmaking

- aanwijzing van de loten

- tijdstip van verkoop

- selecteren van een zaaltje

- effectieve verkoop

- opvolging van de exploitatie.

Het is mogelijk om biedingen te laten gebeuren ‘onder gesloten omslag’. Dit is echter minder geschikt, omdat men moeilijk op voorhand kan inschatten hoeveel hout men koopt. Men kan te veel hebben, of men kan niets hebben. Bij mondelinge biedingen ‘zet’ de prijs van het moment zich tijdens de verkoop. Men koopt ook nooit per ongeluk te veel. 

In Retie was er vroeger de gewoonte dat men de loten ging bezichtigen, en dat men in het bos ter plaatse de loten verkocht. Misschien kan dit bij wijze van experiment eens opnieuw getest worden.

7.1 Selecteren van de loten

Afhankelijk van de uitbouw van het liefhebberscircuit, zal er hout aangeboden worden. Indien er nog geen traditie is, zal een beperkte hoeveelheid, gemakkelijk te exploiteren hout aangeboden worden. 

In Lichtaart werd in de jaren 80 soms 2000 m3 per winter aangeboden! Het betrof hier grote hoeveelheden lichte sortimenten van den, vaak zelfs eerste dunning van cors. Sommige liefhebbers kloegen dat ‘de industrie’ het goede hout kocht, en het minderwaardige hout aan de eigen bevolking verkocht. Boswachters maakten dan enkele loten met zaaghout. Achteraf bleek dan dat deze bomen ook in brandhout verwerkt werden. Het opmerkelijkste was dat ze per m3 veel minder opbrachten dan de lichtere sortimenten! De duurste sortimenten waren deze met stammetjes die met één keer klieven perfect voor de kachel waren.

In de Kempen zal dunning van den zeker een belangrijk aandeel uitmaken. Ook al is de houtkwaliteit minder. Als kwalitatief zeer goed hout kan hier hakhout van Zwarte els, berk of Amerikaanse eik (kleine volumes) aangeboden worden. Soorten die voor de industrie minder belangrijk zijn. Het ideale brandhout is hakhout van Amerikaanse eik. Maar dit is vrij zeldzaam. In West-Vlaanderen is natuurlijk het hakhout van Kastanje topkwaliteit.

7.2 Aanduiden van de loten

Er zijn tal van manieren om loten te velde aan te duiden. Er wordt in elk geval getracht om zoveel mogelijk van natuurlijke grenzen gebruik te maken. Indien ‘in’ het perceel een opsplitsing moet gemaakt worden, kan gebruik gemaakt worden van rabatten (indien aanwezig). Zo niet dan dienen markeringen aangebracht te worden. Zware bomen kunnen individueel genummerd worden.

Exploitanten en exploitaties moeten duidelijk in ruimte en tijd gescheiden worden. Zeker er ook op letten dat hobbyisten en professionelen niet tegelijkertijd in een perceel aan het werk zijn (vogelkersbestrijding door hobbyisten en industriële dunning tegelijkertijd)! 

7.3 Kuberen van de loten

Kuberen is een thema apart. Om dit verder te bekijken, raadpleeg de handige brochure ‘Brandhout’ (uitgave Agentschap voor Natuur en Bos) of het deel uit de cursus Bosbouwbekwaamheid ‘Meten van bomen en bossen’ van Inverde vzw. Met deze info - die bij uw bosgroep voorhanden is - is kuberen geen probleem. 

7.4 Opmaak van de catalogus

Er kan al of niet een catalogus met de houtloten gemaakt worden. Hier kunnen plannetjes met de lokalisatie bij gevoegd worden. Er is geen standaard.

7.5 Bekendmaking

De eenvoudigste manier is om een advertentie te zetten in enkele lokale weekbladen. Er kan ook gebruik gemaakt worden van gemeentelijke infoblaadjes, A4-tjes aan bosranden, tijdschriften van de bosgroepen... 

7.6 Aanwijzing van de loten

Sommige loten zijn gemakkelijk te lokaliseren, andere zijn moeilijker te vinden, en kunnen best op voorhand aan geïnteresseerden getoond worden. De bereikbaarheid van de loten is belangrijk. Ervaring leert dat een niet gering aantal hobbyisten vaak ‘blind’ koopt. Ze komen naar de verkoop, en bieden door zich enkel te baseren op de gegevens van de catalogus en het verloop van de biedingen. Deze mensen doen vaak slechte kopen, omdat ze die loten kopen waar er omwille van de moeilijke exploitatie minder voor geboden wordt. Het is in elk geval belangrijk, om loten te velde te tonen. Best minstens een week voor de verkoop. Zo kunnen geïnteresseerden de loten elk apart gaan bekijken. In Retie bestond de traditie om aanwijzing en verkoop te laten samenvallen (zie eerder).

7.7 Tijdstip van verkoop

De regel is om een grote verkoop te doen in het najaar. Hout bewerken is voor de amateur vooral winterwerk. De ruimingsperiode mag ook niet te lang zijn. Enkele weken is normaal voldoende. De ruimingsperiode kort houden is ook belangrijk met het oog op controle. Indien er een lange ruimingsperiode is, is de controle veel duurder, omdat men vaker voor minder mensen moet te velde gaan.

Het was traditie in Lichtaart, dat na de verkoop van hout uit de gemeentebossen, boswachters en vertegenwoordigers van de gemeente een hapke gingen eten. Na dit hapke werd er nog iets gedronken. Men verkocht traditiegetrouw de zaterdag voor kerstmis, dus er was al een zekere eindejaarsstemming. Anderzijds was het zo dat sommige liefhebbers met de familie naar de verkoop kwamen met de geslepen zagen in de koffer van de  auto. Zo gebeurde het dat bepaalde kopers hun hout eerder thuis hadden dan dat de boswachters en de mandatarissen na de verkoop thuis kwamen
.

7.8 Selecteren van een zaaltje

Een verkoop is een belangrijk sociaal gebeuren. Kopers kennen mekaar op den duur, en dit geeft zeer goeie ambiance. Daarom dat bij de selectie van een zaaltje gelet wordt op ‘de gezelligheid’. Ideaal is een café, maar een voetbalkantine kan ook. Zie foto’s op de website van de verkoop door Jan en Mon.

7.9 Effectieve verkoop

Het is belangrijk dat dit heel goed voorbereid is. Het kan soms een heksenketel zijn. Een verkoop is belangrijk omdat er dan ook informatie-uitwisseling kan plaatsvinden. Er kan info verstrekt worden over PBM’s, excursies kunnen aangekondigd worden.

Er dienen voldoende handen te zijn om alles vlot te laten verlopen. Er is de oproeper, maar deze moet minstens geflankeerd zijn door iemand die de geboden bedragen noteert, en mee het overzicht bewaart. Best wordt op of na de verkoop direct aan de verkopers afgerekend, en kan een bewijs van betaling afgeleverd worden. Indien de eigenaars van de loten ook aanwezig zijn, kan direct aan hen afgerekend worden. 

Er kan verkocht worden volgens op- of afbod, of een combinatie. Dit wil zeggen dat een lot wordt ingezet op een bepaalde prijs. Komt er geen bod op, dan wordt het bedrag verminderd. Komt er toch een bod, dan kan het bod terug omhoog gaan. 

Het ideale is dat de verkopers ook op de verkoop aanwezig zijn. Zo kan in geval van discussie direct kort gesloten worden tussen verkoper en koper. Het vergoot tevens de betrokkenheid van de eigenaars. De bosgroep moet de betrokkenheid van de boseigenaar stimuleren, en vooral niet al het werk uit handen nemen. 

Een interessant geval deed zich voor bij de verkoop van Jan en Mon (zie webstek): er was een redelijk moeilijk te exploiteren lotje (randbomen binnen een omheining), een van de geïnteresseerden vroeg naar de ontsluiting van het perceel. Het interessante was dat de verkopers in de zaal waren. Zo kon deze discussie kort gesloten worden tussen eigenaars en potentiële kopers. Dit is in het geval van moeilijke loten zeer aangewezen.

Belangrijke opmerking: er kunnen loten toegewezen worden zonder te laten bieden. Bekijk op de webstek even het artikeltje over de verkoop ‘à la Marc Van den Broeck’. Een perfect systeem! 

7.10 Opvolging van de exploitatie

Wat nog wel eens te licht opgevat wordt, is de opvolging van exploitaties. Is er op voorhand afgesproken wie de exploitatie opvolgt? Worden loten nadien wel effectief gecontroleerd? Ervaring leert dat opvolging van exploitaties een bijzonder tijdrovende bezigheid is
. Daarom kan uitgegaan worden van het principe dat elke verkoper (of een afgevaardigde) zelf de exploitaties controleert. Slechts bij betwistingen wordt de bosgroep bijgeroepen. Indien er verschillende loten bij mekaar liggen, kan onder de eigenaars afgesproken worden wie eventueel toezicht uitoefent. Dit moet op voorhand wel even aangegeven worden, zodat deze persoon aan de exploitanten zich kan bekendmaken als vertegenwoordiger van de bosgroep.  Er dient zeker ook op gelet te worden, dan er geen mensen optreden in naam van de bosgroep, terwijl die helemaal geen mandaat hebben!

Voila, dit zijn enkele tips voor personen die zelf een kleine houtverkoop willen organiseren. Dit is een van de leukste bezigheden die er in de bossector te vinden zijn. 

Succes ermee, en dat onze bossen, hun beheerders, en ons milieu er wel bij varen!

Sus Willems

� Er wordt onderzocht in hoeverre bij een openbare verkoop een notaris of deurwaarder aanwezig moet zijn. Zo gauw hier duidelijkheid over is, wordt dit in de tekst aangepast.


� Deze kopers hadden de eerste loten gekocht, en waren onmiddellijk ten strijde getrokken. De verkoop duurde tot een eind in de namiddag. De bedoelde loten waren zelfs al thuisgebracht voor het einde van de verkoop! Het had dus niets te maken met het feit dat boswachters en mandatarissen dagenlang spoorloos waren.


� Een aantal hobbyisten hebben bovendien ‘nen druppel’ bij, en willen die graag delen met de bosgroep...
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